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Strategies for Formulating Tax Clauses

in Cross-border Royalty Contracts

Among the cross-border contracts between Chinese and
foreign enterprises, the most common are purchase and sale
contracts for goods, service contracts, royalty contracts and
so on. In this article, we take the royalty contracts as an ex-
ample to provide some tips on how to formulate tax clauses
therefore.

Assuming Company G is a taxpayer resident in Germany
and licenses Company C, a client of Company G in the PRC,
to use its registered trademark and collects trademark royal-
ties accordingly. Before determining the contract price and
formulating the tax clauses, the contracting parties need to
assess the tax liabilities arising from the trademark license
fees in the PRC and Germany, clarify the tax costs and, on
this basis, negotiate the trademark license fees and formulate
the tax clauses. Under the PRC tax laws, Company G, a non-
PRC resident taxpayer, is required to pay value added tax
("VAT") at the rate of 6% and corporate income tax ("CIT", or
called as withholding income tax) at the rate of 10% on the
royalty fees received from Company C in China. In this cross-
border business transaction, Company G is the taxpayer un-
der the PRC tax laws, while Company C is the withholding
agent and is thus required to withhold and pay CIT and VAT
arising from the trademark royalties payable to Company G to
PRC tax authorities. At the same time, as a taxpayer resident
in Germany, Company G nay also required to file a tax return
with the German tax authorities in respect of the trademark
royalty income. Although Company G is the taxpayer of royal-
ties under the PRC tax law, the parties may negotiate and
agree on the bearing for different taxes in cross-border trans-
actions.

Specifically, the two parties may reach the following
agreement based on different negotiating positions and cost
considerations:

Scenario 1: The royalty payment is an amount that in-
cludes all PRC taxes. In this case, the net amount payable by
Company C to Company G is the invoice amount less all
PRC taxes. That is to say, Company C's total payment is
equal to the invoice amount (excluding the stamp duty). How-

ever, Company C's actual cost will be less than the invoiced
amount because the VAT withheld is not included in the cost
and can be deducted as its input VAT against its output VAT
amount.

Scenario 2: The royalty payment is a net payment ex-
cluding all applicable PRC taxes. In this case, the net pay-
ment to Company G is the invoiced amount without any de-
ductions. All PRC taxes incurred will be paid and borne by
Company C. Therefore, the total cost to Company C will be
the invoiced amount plus the income tax withheld and paid on
behalf of Company C. The VAT withheld and borne by Com-
pany C would not be a cost factor as it can be deducted as
input tax from its output amount.

Scenario 3: The royalty payment is the amount excluding
Chinese VAT but including Chinese CIT. In this case, the net
amount payable by Company C to Company G will be the
invoiced amount less the Chinese income tax withheld by
Company C. Unlike in Scenario |, the VAT withheld by Com-
pany C cannot be deducted from the royalty payment to Com-
pany G, but shall be borne by Company G. However, since
the VAT withheld by Company C can be used to offset its
output VAT, such a tax bearing arrangement would not in-
crease Company C's costs.

For cross-border operations within a multinational enter-
prise group, from the perspective of group tax optimization
perspective, it is worth considering which party should bear
the VAT and withholding tax, based on the understanding of
double taxation agreements signed between China and the
host country of the overseas related parties, as well as the
domestic tax laws of each party.
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Strategien fur die Entwicklung von Steuerklauseln

in grenzuberschreitenden Lizenzvertragen

In grenziberschreitenden Vertrdgen zwischen chinesi-
schen und auslandischen Unternehmen sind Warenkaufver-
trage, Dienstleistungsvertrage, Lizenzvertrage usw. haufig. In
diesem Artikel nehmen wir den Lizenzvertrag als Beispiel, um
einige Vorschlage fur die Entwicklung von Steuerklauseln zu
geben.

Beispiel: Unternehmen G ist ein ansassiger Steuerzahler
in Deutschland und Unternehmen C ist sein Kunde in China
(kurz G, C). G ermachtigt C, seine eingetragene Marke zu
nutzen, und erhalt dafiir eine Markenlizenzgebihr. Vor der
Festsetzung des Preises und der Steuerklauseln missen die
Vertragsparteien die Steuerpflichten in China und in Deutsch-
land bewerten, die sich aus der Markenlizenzgebiihr ergeben,
um die Steuerlast zu klaren, und basierend auf dieser Grund-
lage die Markenlizenzgebiihr aushandeln und die Steuerklau-
seln festsetzen. Nach chinesischen Steuergesetzen unterliegt
die Markenlizenzgebiihr, die G (nicht in China ansassiger
Steuerzahler) von C (in China ansassigem Unternehmen)
erhalt, einer Mehrwertsteuer von 6% und einer Quellensteuer
von 10%. Und bei diesem grenziiberschreitenden Geschéaft
ist G nach chinesischen Steuergesetzen ein Steuerpflichtiger
und C ein Abzugsverpflichteter. C ist verpflichtet, die Kérper-
schaftssteuer und Mehrwertsteuer in China fir die an G ge-
zahlten Markenlizenzgebiihr einzubehalten und zu zahlen.
Gleichzeitig ist G verpflichtet, als ein ansassiger Steuerzahler
in Deutschland, fir die Markenlizenzgebiihr eine Steuererkla-
rung beim deutschen Finanzamt abzugeben. Obwohl G nach
chinesischen Steuergesetzen der Steuerpflichtige ist, muls-
sen, im Hinblick auf die bei diesem grenziiberschreitenden
Geschaft anfallende Steuerlast, die Vertragsparteien die ver-
schiedenen Steuerabkommen nach den chinesischen Geset-
zen und dem bilateralen Steuerabkommen verhandeln und
eine Einigung finden.

Im Einzelnen konnen die Vertragsparteien auf der
Grundlage unterschiedlicher vertraglicher Verhandlungsposi-
tionen und Kostenerwagungen folgende Vereinbarungen tref-
fen:

. Die Lizenzgebuhr enthalt alle chinesischen Steuern. In
diesem Fall entspricht der von C an G gezahlte Betrag
netto dem Rechnungsbetrag nach Abzug aller chinesi-
schen Steuern. Die Gesamtkosten von C sind gleich
dem Rechnungsbetrag (ohne Berlcksichtigung der
Stempelsteuer). Darlber hinaus sind die Kosten von C
niedriger, da die von C einbehaltene und gezahlte Mehr-

wertsteuer als Vorsteuerabzug (#t5iF{ input tax) auf

die Ausgangssteuer (441 output tax) angerechnet
werden kann. Diese Vereinbarung ist flir den chinesi-
schen Zahler am gunstigsten, wenn der Vertragspreis
unverandert bleibt.

Il.  Die Lizenzgebuhr enthalt keine chinesischen Steuern. In
diesem Fall entspricht der von C an G gezahlte Betrag
netto dem Rechnungsbetrag ohne Abziige. Die Gesamt-
kosten von C entsprechen dem Rechnungsbetrag zu-
ziiglich der in seinem Namen einbehaltenen und gezahl-
ten Kdérperschaftssteuer. Da die von C einbehaltene und

gezahlte Mehrwertsteuer als Vorsteuerabzug (i
i input tax) auf die Ausgangssteuer (£57iFi output

tax) angerechnet werden kann, erhéhen sich die Kos-
ten von C nicht.

Ill. Die Lizenzgebihr enthédlt nur die chinesische Quellen-
steuer, nicht die Mehrwertsteuer. In diesem Fall ent-
spricht der von C an G gezahlte Betrag netto dem Rech-
nungsbetrag abzlglich der Quellensteuer. Da die von C
einbehaltene und gezahlte Mehrwertsteuer als Vorsteu-

erabzug (FTiFL input tax) auf die Ausgangssteuer (4

Tjifi output tax) angerechnet werden kann, erhdhen
sich die Kosten von C nicht.

Fir grenziberschreitende Geschéafte innerhalb multinati-
onaler Unternehmen empfehlen wir gemal der zwischen
China und dem Gastgeberland unterzeichneten Steuerab-
kommen gepruft werden, welche Partei die Mehrwertsteuer
und die Quellensteuer tragen sollte.

10F Jinmao Tower | 88 Century Avenue | Pudong New Area | Shanghai 200121 | China | +86 21 5010 6580 | shanghai@shaohe-lawfirm.com 2



Shaohe Law Firm | /&2 )f = 457

Stratégies de rédaction des clauses fiscales

dans les contrats de redevances transfrontalieres

Parmi les types les plus courants de contrats transfronta-
liers conclus entre des entreprises chinoises et des sociétés
étrangeres, on trouve, entre autre, les contrats d'achat et de
vente de marchandises, les contrats de services et les con-
trats de redevances. Dans cet article, nous prendrons comme
exemple le contrat de redevances, afin de proposer quelques
conseils pour la rédaction de ses clauses fiscales.

Supposons que l'entreprise G, un résident fiscale en
Allemagne, autorise I'entreprise C, une entreprise chinoise, a
utiliser sa marque déposée en échange du paiement de rede-
vances de licence. Avant de fixer le prix contractuel et de
rédiger les clauses fiscales, les deux parties doivent évaluer
les obligations fiscales associées de ces redevance en Chine
et en Allemagne, afin de clarifier la charge fiscale, et, sur
cette base, négocier les redevances et établir les clauses
fiscales. Selon la législation fiscales chinoises, un contri-
buable non résident en Chine, comme |'entreprise G, sont
soumises a une TVA de 6 % et a de I'impdt sur le revenu
prélevé a la source de 10% sur les revenus de redevances
percus auprés d’une entreprise résidente chinoise, ici I'entre-
prise C. Dans cette transaction transfrontaliére, I'entreprise G
est considéré comme redevable de I'impdt selon la Iégislation
fiscale chinoise, tandis que I'entreprise C, en tant que débi-
teur, est chargé de prélever et de verser a I'administration
fiscale chinoise I'impét sur les sociétés et la TVA dus sur les
paiements effectués a G. Parallélement, I'entreprise G, en
tant que résidant fiscale allemand, est également tenu de
déclarer ces revenus de redevances aupres des autorités
fiscales allemandes. Bien que l'entreprise G soit considéré
comme redevable de I'imp6t en Chine, les deux parties doi-
vent, sur la base de la législations fiscale chinoise et en te-
nant compte de la convention fiscale bilatérale entre la Chine
et I'’Allemagne, négocier les différentes charges fiscales et en
définir la répartition contractuelle.

Plus précisément, selon leur pouvoir de négociation et
leurs considérations de colts respectives, les parties peuvent
convenir des modalités suivantes :

Clause 1 : Le montant de la redevance inclut toutes les
imp6ts dus en Chine. Dans ce cas, le montant net a payer
par I'entreprise C en Chine a I'entreprise G en Allemagne
sera le montant facturé aprés la déduction de toutes les taxes
chinoises. Le colt total pour I'entreprise C en Chine sera égal
au montant de la facture (hors droit de timbre). De plus, les
colts réels de I'entreprise chinoise Y sont réduits en raison
de la TVA retenue et payée par cette derniére, car cette TVA
peut étre déduite en tant que TVA d’entrée de sa TVA collec-
tée. Si le prix contractuel reste inchangé, cette option est la
plus avantageuse pour le payeur chinois.

Clause 2 : Le paiement de la redevance correspond a un
montant net excluant toutes les taxes chinoises applicables.
Dans ce cas, l'entreprise G regoit un paiement sans aucune
déduction fiscale, c’est-a-dire que le montant de la facture
reste intact. Pour I'entreprise C cependant, son co(t total sera
le montant facturé majoré de I'impét sur le revenu préleve a la
source. Etant donné que I'entreprise chinoise C peut déduire

la TVA retenue a la source de la TVA collectée, cette der-
niére ne représente pas de colts supplémentaires pour l'en-
treprise chinoise C.

Clause 3 : Le paiement des redevances exclut la TVA
chinoise mais inclut I'imp6t sur le revenu prélevé a la source.
Dans cette situation, le montant net versé par I'entreprise
chinoise C a l'entreprise allemande G sera le montant facturé
aprés déduction de I'impdt sur le revenu chinois prélevé a la
source. Contrairement a la clause 1, la TVA retenue et payée
par I'entrepris C ne peut pas étre déduite du montant des
redevances versées a I'entreprise allemande G et doit donc
étre supportée par cette derniere. Toutefois, comme I'entre-
prise C peut utiliser la TVA retenue pour compenser sa
propre TVA collectée, cette répartition des charges fiscales
n’engendre aucun colt supplémentaire pour elle.

Dans le cadre des transactions transfrontaliéres impli-
quant des entreprises appartenant & un groupe multinational,
il est essentiel de tenir compte des accords de double imposi-
tion signés entre la Chine et le pays de résidence fiscale de
l'autre partie. Ces accords permettent de déterminer quelle
partie doit supporter la TVA et I'imp6t sur le revenu prélevé a
la source.

Ainsi, la rédaction des clauses fiscales dans un contrat
de redevances doit étre soigneusement étudiée afin d’optimi-
ser la charge fiscale et de garantir la conformité aux régle-
mentations applicables dans les deux pays concernés.
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About Shaohe Law Firm £ T34

Shaohe Law Firm is a full-service Chinese law firm with local expertise and global reach. Founded in
2007, Shaohe Law Firm has become one of the most trusted legal service providers for foreign, especially Eu-
ropean, business in China.

" Shaohe Law Firm is a PRC-licensed law firm. We support clients in negotiations with Chinese counter-
parts, deal with government departments and represent clients in Chinese courts and arbitration.

. Shaohe Law Firm provides full range of legal services to foreign companies entering and developing in
China.

. With more than 20 international and local lawyers, Shaohe Law Firm is one of the largest German-
speaking law firms in the country.

. As an independent law firm headquartered in Shanghai, we support you all over China and cross bor-
ders. We maintain a close cooperative relationship with other local firms in China and in other jurisdic-
tions.
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